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النظریة العامة للطلب

:تمھید 

تعتبر تلبیة طلبات المستھلكین على السلع والخدامات ھدفا نھائیا لأي نشاط 
اقتصادي ، ومن اجل التبسیط دراسة ظاھرة الطلب على المنتوجات فإننا نستعمل 

.نموذجا ریاضیا یدعى بدالة الطلب 

:تعریف الطلب1.

من سلعة ما التي یرغب ویستطیع المستھلك الطلب ھو عن الكمیة المطلوبة 
و یلاحظ من ھذا .اقتناءھا في السوق عند سعر محدد وفي فترة زمنیة معینة 

:التعریف ما یلي
 و لیس إلى كمیة واحدة ،ینصرف تعریف الطلب إلى ما یسمى جدول الطلب

ن مصطلحي الطلب و الكمیة و ھذا یقود إلى تفرقة ھامة بی،عند سعر معین 
فالطلب ھو قائمة الكمیات التي یطلبھا المستھلكون عند الأسعار ،المطلوبة
بینما الكمیة المطلوبة ھي كمیة معینة من ھذه القائمة عند سعر ،المختلفة 

؛معین
 أنإن تعریف الطلب یتضمن أكثر من مجرد الرغبة في السلعة إذ یجب

أي أن تكون الرغبة ،عدین للشراء یكون المستھلكین قادرین و مست
؛مصحوبة بالقوة الشرائیة 

 یرتبط كل منھا بسعر معین ،یشملھا جدول الطلب التيإن الكمیات المختلفة
؛و زمن معین

 یؤثر فیھا السعر على الكمیة المطلوبة و التيیرتكز التعریف على العلاقة
المطلوبة ھي لیس العكس أي أن السعر ھو المتغیر المستقل و الكمیات 

.المتغیر التابع

:محددات الطلب. 2

و تنقسم .توجد مجموعة من العوامل تؤثر في الكمیة المطلوبة بخلاف السعر 
فإذا تم تثبیت . ھذه المجموعة من العوامل إلى عوامل كمیة وأخرى نوعیة 

سعر السلعة محل البحث فإن أي تغیر في باقي المحددات یؤدي إلى تغیر 



و یمكن إجمال التغیر الذي ینجم عن كل . لزیادة أو بالنقصانالطلب إما با
:محدد فیما یلي

إذا كان التغیر في أذواق المستھلكین و رغباتھم :أذواق المستھلكین و رغباتھم .1.2
سیرتفع الطلب على ،لصالح السلعة فإن ھذا یعني زیادة الطلب عند نفس السعر

أما إذا كان التغیر في أذواق .للأعلى وإلى الیمینالسلعة، ومن ثم ینتقل منحنى الطلب 
المستھلكین و رغباتھم في غیر صالح السلعة فإن ذلك یعني نقصان الطلب عند نفس 

حیث أن أذواق .وبالتالي ینتقل منحنى الطلب للأسفل وإلى الیسار، السعر
الإعلان و المستھلكین و رغباتھم تتأثر بالعامل الثقافي و الاجتماعي و كذلك نشاط 

الدعایة

إذا كان ھناك أكثر من مستھلك فإن طلب السوق ھو :تطور عدد المستھلكین .2.2
و بالتالي فزیادة ،مجموع طلبات أو جداء متوسط الطلب الفردي و عدد المستھلكین 

ومن ثم ینتقل منحنى الطلب للأعلى وإلى ،عدد المستھلكین یؤدي إلى زیادة الطلب
، بالتالي ینتقل منحنى الطلب للأسفل و نقصانھ یؤدي إلى نقصان الطلب،الیمین

.وإلى الیسار

إذا توقع المستھلك ارتفاع سعر السلعة في المستقبل أو :توقعات المستھلكین.3.2
نفاذھا من الأسواق، فإن ذلك سیدفع المستھلك إلى زیادة طلبھ على السلعة في الوقت 

طلب على السلعة وینتقل منحنى الطلب للأعلى وإلى الحاضر، وبالتالي سیرتفع ال
أما إذا توقع المستھلك انخفاض سعر السلعة في المستقبل، فإنھ سوف یقلل . الیمین

طلبھ على السلعة حالیاً من أجل الحصول علیھا في المستقبل بسعر أقل، وھذا سیعمل 
.سفل وإلى الیسارعلى انخفاض الطلب على السلعة وبالتالي انتقال منحنى الطلب للأ

إن تغیر دخول المستھلكین بالزیادة یؤدي إلى زیادة :تغیر دخول المستھلكین .4.2
.الطلب أما تغیره بالنقصان یؤدي إلى نقصان الطلب

یعتبر دخل المستھلك من العوامل الرئیسیة المحددة لطلب المستھلك على السلعة وذلك 
لع من حیث تغیر الطلب علیھا عندما و قد قسم الاقتصادیون الس. حسب نوع السلعة

:یتغیر الدخل إلى نوعین

أي إذا زاد الدخل ،و ھي التي یكون معھا أثر الدخل موجبا :السلع العادیة .أ
السلع التي یرتفع الطلب علیھا عند ارتفاع أي.زاد الطلب و العكس صحیح

ومن ھذه السلع . دخل المستھلك وبالتالي انتقال منحنى الطلب علیھا للأعلى
.نجد الملابس الفاخرة أو تناول وجبات الطعام في المطاعم الراقیة مثلاً 



فإذا زاد الدخل عن حد معین .و ھي التي یكون معھا أثر الدخل سالبا:السلع الردیئة 
وھي السلع التي ینخفض الطلب .ناقص الطلب علیھا أو تحول عنھا إلى سلع أفضل ت

ومن . علیھا عند ارتفاع دخل المستھلك وبالتالي انتقال منحنى الطلب علیھا للأسفل
.ھذه السلع نجد مثلاً الفلافل والسلع المقلدة

عار إلى تنقسم السلع من حیث تأثر طلبھا بحركة الأس:أسعار السلع الأخرى.5.2
:ثلاثة أنواع

وھي السلع التي یمكن أن تحل محل بعضھا ):السلع المتنافسة(السلع البدیلة .أ
فارتفاع سعر القھوة سیعمل على . البعض في الاستھلاك، كالشاي والقھوة مثلاً 

، )حیث یمكن إحلال الشاي محل القھوة في الاستھلاك(زیادة الطلب على الشاي 
أما انخفاض سعر القھوة . الطلب على الشاي للأعلىوبالتالي انتقال منحنى 

سیعمل على انخفاض الطلب على الشاي، ومن ثم انتقال منحنى الطلب على 
.الشاي إلى الأسفل

وھي السلع التي لا یمكن استھلاك الواحدة منھا إلا باستھلاك :السلع المكملة .ب
تفاع سعر الشاي ویؤدي ار. الأخرى، كالشاي والسكر، الكامیرا والفیلم وھكذا

مثلاً إلى انخفاض الطلب على السكر، وبالتالي انتقال منحنى الطلب على 
أما انخفاض سعر الشاي فسیعمل على ارتفاع الطلب على . الشاي للأسفل

. السكر، ومن ثم انتقال منحنى الطلب على السكر إلى الأعلى
أسعارھا و و ھي السلع التي لا توجد علاقة بین تغیر:السلع المستقلة .ج

.الطلب علیھا مثل السیارات و التفاح

:دالة الطلب الفردي.3

Qd(x):  یمكن التعبیر عن دالة الطلب الفردي بالتالي = ƒ(Px , Pi , R , T
…..)
من قبل الفرد خلال فترة زمنیة xالكمیة المطلوبة من السلعة : Qd(x): حیث 
.معینة 

ƒ :دالة أو تعتمد على
Px : سعر السلعةx
R :الدخل النقدي الفردي
Pi :أسعار السلع المكملة و البدیلة
T :الذوق

و تعتمد دقة ھذه الدالة على الكیفیة التي یستجیب لھا المستھلك للتغیرات 
فإذا افترضنا ثبات كل . الحاصلة في قیمة كل من المحددات في الدالة 



Qd(x): عندئذ تصبح دالة الطلب كالآتي ، غیرات الأخرى ما عدا السعر المت =
ƒ(Px , P̅i , R̅ , T̅ …..)

Qd(x): و بالتالي تأخذ الدالة الشكل المبسط التالي = ƒ(Px)
في فترة زمنیة معینة تعتمد على سعر xالكمیة المطلوبة من السلعة أنأي 

.مع افتراض بقاء الأشیاء الأخرى ثابتة، السلعة 

یمكن أن تأخذ دالة الطلب الشكل الخطي :التمثیل الریاضي لدالة الطلب .4
Qd= a: بحیث یمكن أن یعبر عنھا بالمعادلة الآتیة ، البسیط  - bP

:حیث
a: أي أن ، یشیر إلى الكمیة المطلوبة عندما یكون السعر صفراa تمثل

.نقطة تقاطع منحنى الطلب مع محور الكمیات المطلوبة 
b : تمثل قیمة ثابتة عبارة عن التغیر في الكمیة المطلوبة نتیجة التغیر

.الحاصل في السعر

:جدول الطلب .5

ئمة من الأسعار و الكمیات المطلوبة و یعرف جدول الطلب بأنھ عبارة عن قا
في دالة الطلب إحلالھافعند استخدام أسعار افتراضیة متعددة و .المناظرة لھا 

.نحصل على جدول الطلب 
Qd(x): فعند افتراض أن دالة الطلب الفردیة تتمثل في  = 8 – Px

في ھذه المعادلة نحصل على جدول الطلب xبإحلال أسعار مختلفة للسلعة 
:التالي 

876543210Px

012345678Qd(x)

حیث أن جدول الطلب لا یبین ماذا یجب أن یكون علیھ السعر بل یبین 
فعند مستوى سعر منخفض تزداد . الكمیات المشتراة عند الأسعار المختلفة 

.الكمیات المشتراة في حین تقل ھذه الكمیات عند مستوى سعر مرتفع 

:الطلب منحنى6.



أي برسم ، و ذلك بالتمثیل البیاني لجدول الطلب ، نحصل على منحنى الطلب 
و یوضح منحنى الطلب العلاقة ، المجموعات المختلفة من السعر و الكمیة 

:بین السعر و الكمیة ھندسیا كما في الشكل الموالي 

 المیل(بین السعر و الكمیة المطلوبة بالانحدار و یعبر عن العلاقة العكسیة (
فینحدر منحنى الطلب إلى الأسفل متجھا من الیسار إلى . السالب لمنحنى الطلب 

.الیمین 
 فھذا المنحنى یمثل من جھة الحد ، الأقصىإن منحنى الطلب ھو مفھوم للحد

ند أسعار قصى للكمیات التي یكون المستھلك مستعد لشرائھا من السلعة عالأ
و یمثل من جھة أخرى الحد الأقصى للسعر الذي یمكن أن یدفعھ ، مختلفة 

.المستھلك في السلعة و ذلك في مقابل كمیات مختلفة یشتریھا منھا
 إن تصویر منحنى الطلب في شكل خطي یفي أنھ یمكن للمستھلك أن یطلب كمیة

أقل عند نفس السعر واحدة فقط عند سعر معین و لا یمكنھ أن یطلب كمیة أكبر أو
و بالتالي یمكنھ ، حیث یفترض أن المستھلك رشید یخضع سلوكھ لأحكام العقل ، 

تحدید الكمیة التي یطلبھا عند كل سعر بدقة و ھذا بخلاف الواقع حیث في الحیاة 
الواقعیة یخضع المستھلك إلى المحیط الثقافي و الاجتماعي و بالتالي منحنى 

.في شكل خطيالطلب لن یكون بالضرورة

:قانون الطلب .7

قانون الطلب : یطلق على العلاقة العكسیة بین السعر و الكمیة المطلوبة اسم 
فإنھم ، و یوضح ھذا القانون أنھ عند دخول الأفراد سوقا معینة في وقت معین 

.لا یقدمون على شراء كمیات أكبر من السلعة ما لم ینخفض سعرھا 
جعلھا جذابة عند الذین سبق لھم شرائھا فالانخفاض في سعر السلعة ی

كما یحفز انخفاض سعر السلعة أفراد آخرین . فیندفعون إلى شراء المزید منھا 
.على شراء البعض منھا

:و یفسر قانون الطلب بأثر الإحلال و أثر الدخل 

Qdx

DX

PX



عندما ینخفض سعر سلعة معینة و أسعار السلع المنافسة لھا  :أثر الإحلال.أ
السلعة محل البحث أن تنافس السلع الأخرى المنافسة لھا تستطیع، ثابتة 

و عندما یرتفع سعرھا مع ثبات أسعار السلع . فیرتفع الطلب علیھا 
الأخرى المنافسة لھا فینكمش الطلب علیھا في حین تحل محلھا السلع 

.المنافسة لھا 
إن انخفاض سعر سلعة ما یؤدي إلى زیادة القدرة الشرائیة :أثر الدخل .ب

.للمستھلك و بالتالي یزید من شرائھ للسلع من بینھا السلعة محل البحث

و إذا ارتفع سعر سلعة ما یؤدي إلى انخفاض القدرة الشرائیة للمستھلك لأن الدخل 
الحقیقي انخفض و لو كان الدخل النقدي ثابتا و بالتالي یقل الطلب على السلع و من 

و منھ أثر الإحلال . العوامل الأخرى ض ثباتبینھا السلعة محل البحث و ھذا بافترا
.و أثر الدخل ھما السببان في انحدار منحنى طلب الفرد و طلب السوق إلى أسفل


